
Die telent GmbH, ein führendes Unternehmen für Systemintegration und digitale Transformation, bietet maßgeschneiderte Technologie-

lösungen und Dienstleistungen im Bereich der Kritischen Infrastrukturen (KRITIS) und Industrie 4.0. Ständig an der Spitze von Netzwerk- 

und digitalen Anwendungstechnologien, unterstützen wir unsere Kunden mit IP-Netzwerklösungen, Cybersecurity, Wireless Access (5G/

IoT) und 24/7 Services bundesweit. Zur Verstärkung unseres Teams sind wir auf der Suche nach einem

Abteilungsleiter Projektmanagement  

m/w/d

Möchten Sie sich mit uns vernetzen?

Dann bewerben Sie sich an unserem Standort Teltow als Abteilungsleiter 
Projektmanagement (m/w/d).  Senden Sie dazu Ihre Bewerbungsunterlagen an 
bewerbung@telent.de  unter Angabe der PA 118. 

Kontakt: Petra Trabert, Tel. +49 7191 900-3104

Ihr Profil

• Abgeschlossenes Studium mit Schwerpunkt 
Nachrichtentechnik oder eines vergleichbaren Stu-
diengangs oder einer vergleichbaren Ausbildung 
mit entsprechender Berufserfahrung

• Gute betriebswirtschaftliche Kenntnisse
• Mehrjährige Berufserfahrung im Bereich Projekt-

management
• Gute Kenntnisse in Projektmanagement Tools
•  Langjährige Erfahrung in der Führung und Motiva-

tion von Mitarbeitern
•  Sehr gutes Verhandlungsgeschick, starke Kom-

munikationsfähigkeit sowie ein hohes Maß an 
Eigeninitiative

•  Unternehmerisches Denken und Handeln
•  Gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort 

und Schrift

Wir bieten Ihnen 

• Team und prozessorientierte Zusammenarbeit
• Gestaltungs- und Handlungsspielräume
• Eigenverantwortliches planen und handeln
• Abwechslungsreiche Tätigkeiten
• Attraktives Bonussystem
• Flexible Arbeitszeiten mit Arbeitszeiterfassung
• 30 Tage Urlaub
• Firmenfeiern und -events
• Nähe zur Innenstadt

Ihre Aufgaben 

• Fachliche und disziplinarische Personalführung und 
-entwicklung

• Realisierung und Sicherstellung des operativen 
Projektmanagements im Rahmen der definierten 
Projektziele

• Aufbau positiver Geschäftsbeziehungen zwischen 
Kunden, Kollegen und Dienstleistern

•  Strategische Weiterentwicklung von Projektstrategien 
und Methoden zur Festigung der Kundenzufriedenheit 
und Verbesserung des Projektergebnisses

•  Sicherstellung der Qualität und Projekterfolge mittels 
Risiko-, Claim- und Changemanagement

•  Unterstützung der Vertriebsorganisation in der Presa-
les-Phase bei der Erstellung von Angeboten

•  Sicherstellen der Einhaltung von Richtlinien, Vorga-
ben, Prozesse und Vereinbarungen


